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Esta sección contiene los datos 
del cliente y los datos de contacto 

del asesor.

Detalle de los movimientos en el 
período (se muestra la suma de las 

cuentas Fondo Seguro y Valor 

a los conceptos se explican en la 
página 2, sección Glosario 

de términos y Notas.

Se muestra la evolución del saldo 
de valor póliza en pesos 

e información referente a la 
composición de activos 

de inversión asociados a la póliza.

Podemos encontrar la información 
del producto contratado 

(inicio de vigencia, prima, 
coberturas, etc.).

Este recuadro muestra:

fondos mutuos seleccionada por el 
cliente (Destino de los Aportes)

cliente en el Valor Póliza calculado al 
cierre del período de la cartola 
(Distribución del Valor Póliza). 

Ejemplo: Si el portafolio seleccionado 
por el cliente es 50% CNS Ahorro UF 

segundo fondo ha rentado más que el 
primero, la distribución del valor póliza 

podría ser distinta al Destino de los 

Estados Unidos.

IPC) en distintos períodos, para todos 
los fondos mutuos (oferta vigente 

y stock).

Dudas referente a los conceptos se 
explican en la página 3, sección 

“Alternativas de Inversión”.

Estas notas al pie explican características de los fondos mutuos que contienen la referencia:

la oferta vigente de fondos mutuos y sólo se encuentran disponibles para el stock de pólizas que los tienen 
seleccionados.

Notas al pie (2) a (4):  Indican que en los períodos señalados, la rentabilidad real de los fondos mutuos que 
contienen la referencia fue calculada por una fracción del período, desde que el fondo se incorporó al producto.

corresponde a la rentabilidad de todo un año, sino al período Octubre – Diciembre. Este fondo mutuo se incorporó 
al producto en Octubre de 2011 tras una fusión de fondos mutuos.

aparece en las cartolas desde el mes de mayo que es cuando se incorporó el fondo al producto.



Se muestran los movimientos 
del período de las cuentas Fondo 

en UF y pesos.



Detalle del saldo del Valor 

que el cliente tiene asociado 
a su póliza.




